
Менеджер по продажам бизнес-
туров

Опубликована:
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11:43:00

Крайний срок:

05.03.2025 23:59:59 

Истёк срок подачи 

заявок 

Зарплата:
от 20000 до 50000 

KGS 

Опыт работы: От 1 года

Город: Бишкек

Занятость: полная занятость

График работы:

с 09:00 до 18:00 

(понедельник - 

пятница)

ОсОО "Business Tours for Central 
Asia" 

Адрес

Токтогула 125/1, БЦ Авангард, Tower B, 805-

кабинет

Телефон

+996702140150

Web

btca.pro

Информация
Общие сведения

О компании: 

Мы – ведущая компания в области организации деловых поездок в самые развитые страны мира! За 5 лет нашей 

деятельности около 500 человек стали участниками наших бизнес-туров. Наша цель – предоставление 

высококачественных и продуктивных поездок для владельцев бизнеса. 

Если вы готовы расти и развиваться вместе с нами, присоединяйтесь к нашей команде! Отправляйте свои резюме на 

наш адрес.

Требования 

Требования:

Активность и открытость к новым знаниям.

Готовность к обучению и развитию в сфере продаж.

Отличные коммуникативные навыки.

Умение работать в команде и адаптироваться к требованиям клиентов.

Грамотная устная и письменная речь. 
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Не студенты, готовые работать полный рабочий день.

Обязанности

Обязанности:

Обработака входящих звонков и сообщений.

Активные продажи бизнес-туров и корпоративных поездок (только теплые лиды).

Консультирование клиентов по всем вопросам, связанным с поездками.

Поддержание и развитие долгосрочных отношений с клиентами.

Участие в разработке и реализации стратегий развития компании.

Работа с документацией.

Условия

Что мы предлагаем:

Работа в супер веселой, но требовательной команде, которая поддержит ваше развитие.

Создание нео

Мы предлагаем:

Работу в динамичной и дружной команде, которая поддерживает развитие каждого сотрудника.

Условия для карьерного роста и профессионального развития.

Возможность сопровождать делегации предпринимателей из Центральной Азии и путешествовать по миру.

Перспективы долгосрочного развития в компании.

О компании

BTCA – работа, которая открывает мир бизнеса!

BTCA – международная компания, специализирующаяся на организации B2B встреч, презентаций и переговоров на 

высшем уровне. Мы создаем мосты между бизнесом в Центральной Азии и ведущими мировыми организациями, 

помогая компаниям расширяться и находить новых партнеров.

Если ты хочешь работать в динамичной среде, участвовать в международных проектах и развивать свою карьеру в 

сфере бизнес-коммуникаций, присоединяйся к нашей команде! Мы организуем деловые туры в Японию, США, Китай, 

Южную Корею и другие страны, обеспечивая нашим клиентам доступ к ключевым игрокам мирового рынка.

Работая в BTCA, ты станешь частью профессиональной команды, получишь опыт международных переговоров и 

возможность расти вместе с компанией. Готов к новым вызовам и глобальным возможностям? Тогда мы ждем тебя!


