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подачи заявок 

Зарплата: По результатам собеседования 

Опыт работы: от 5 лет

Город: Бишкек

Занятость: полная занятость

График работы: 9:00 - 18:00

ОсОО "M-Vector" 

Адрес

ул. Киевская 195 (5 этаж).

Контактное лицо

Игонина Наталья

Телефон

0555007957

Web

www.m-vector.com

Информация
Общие сведения

Международная исследовательская и консалтинговая компания  "M-Vector"

приглашает профессиональных кандидатов принять участие в конкурсе на вакантную должность Руководитель отдела 
маркетинга.

Мы в поиске энергичного и амбициозного профессионала, готового развивать и успешно продвигать услуги компании на 

рынке Кыргызстана, Таджикистана и Узбекистана.

Требования 

Кандидату на данную позицию необходимо обладать следующими качествами и навыками:

Профессиональные требования:

Общий опыт и навыки B2B маркетинга.

Навыки стратегического и тактического маркетингового планирования.

Понимание и навыки применения инструментов Digital-маркетинга.

Навыки презентаций и публичных выступлений.

Навыки анализа и представления данных.

Навыки мониторинга и оценки эффективности маркетинговых программ и мероприятий.

Личные качества:

Организаторские способности

Креативное мышление.

Аналитические способности

Инициативность.

Коммуникабельность.

Высокий уровень ответственности.

Умение ставить цели и добиваться поставленного результата.

Уровень английского языка – не ниже Intermediate (B1).
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Обязанности

Ответственность/задачи специалиста:

Изучение рынка услуг и конкурентной среды: сегментирование рынка, анализ деятельности компании и 

деятельности конкурентов, анализ целевой аудитории.

Разработка и реализация маркетинговой стратегии и рабочего плана.

Создание и реализация коммуникационных стратегий бренда, организация и проведение мероприятий, 

разработка материалов для разных групп клиентов.

Управление и координация реализации маркетинговых программ в целевых странах.

Разработка и внедрение системы оценки эффективности маркетинговых и рекламных мероприятий.

Разработка и внедрение процедур и документов, регламентирующих маркетинговую деятельность компании.

Управление работой отдела маркетинга и привлеченных специалистов.

Условия

Мы предлагаем:

Стать частью одной из ведущих исследовательских и консалтинговых компаний Центральной Азии.

Возможность реализации потенциала и дальнейшего профессионального роста.

Захватывающие и интересные цели, задачи и перспективы.

Конкурентная заработная плата, бонусы.

Дружную команду, готовую расти и развиваться вместе с вами.

О компании

M-Vector - международная исследовательская и консалтинговая компания с присутствием в нескольких странах 

Центральной Азии (Кыргызстан, Таджикистан, Узбекистан) и в Торонто (Канада).

Начиная с 1997 года M-Vector реализовала более 1500 исследовательских и консалтинговых проектов.

Существует три направления услуг, которые предлагает M-Vector — это социологические и маркетинговые исследования 

и бизнес-консалтинг.

Миссия компании: Мы содействуем социально-экономическому развитию в странах Центральной Азии, помогая нашим 

клиентам и партнерам принимать верные решения на основе точной рыночной и социологической информации.

Слоган компании: Данные для роста

Мы активно работаем с местными и зарубежными коммерческими компаниями, международными и донорскими 

организациями, реализовывая для них исследования по всей Евразии. У компании есть офисы в Торонто (Канада), 

Бишкеке и Оше (Кыргызстан), Душанбе и Худжанде (Таджикистан), Ташкенте (Узбекистан). Это позволяет внедрять 

исследовательские проекты и собирать данные быстро и эффективно в этих странах. 

Во всем, что мы делаем для наших клиентов - исследования, консалтинг - мы следуем нашему основному принципу 

эффективности и возврата инвестиций. Мы считаем, что Клиент должен получать максимальную выгоду от каждого 

сома, сомони, сума или доллара, потраченного на наши услуги, что предоставленные нами данные должны привести к 

увеличению продаж и эффективности бизнеса.

Компания является членом ESOMAR (Европейское общество по исследованиям и маркетингу). Членство в ESOMAR 

обязывает нас нести ответственность за результаты всех наших проектов. Компания в своей деятельности соответствует 

стандартам и принципам маркетинговых исследований, принятых в ESOMAR.



 


